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Top-Deal abgeschlossen

P

Der Top-Deal des
Judenburger Unter-
nehmers Mag. Wolf-
gang Jannach machte
kiirzlich Schlagzeilen
in der Wirtschafts-
presse.

JUDENBURG, WIEN. Die Ba-
wag P.S.K. steigt bei der Wiener
Online-Vermégensverwaltung
Savity ein und dibernimmt 49
Prozent der Anteile an der Fin-
ventum GmbH, dem Eigentii-
mer von Savity.

Uber den Kaufpreis fir die
49-Prozent wurde Stillschwei-
gen vereinbart. Es diirfte sich
jedenfalls um einen Millio-
nenbetrag handeln, berichtet
das Online-Nachrichtenportal
,Trending Topics*

Gegriindet wurde Savity von
mehreren erfahrenen und re-
nommierten Unternehmern
aus der Finanzbranche. Darun-
ter der Judenburger Mag. Wolf-
gang Jannach, der ,sehr stolz
ist, seine Anteile in diesem er-
folgreichen Deal an die Bawag
P.S.K. verkaufen zu konnen”,
JWir haben mehrere Jahre
intensiv am Aufbau dieses
Fintech-Unternehmens gear-
beitet, ein zukunftstrichtiges
Geschiftsmodell  entwickelt
und eine Marktliicke in Oster-
reich geschlossen®, so Jannach.

Was ist Savity?

Bei Savity handelt es sich um
einen sogenannten Robo-Ad-
visor, das ist eine vollautoma-
tisierte Vermogensverwaltung
auf Onlinebasis. Dabei erhal-
ten Kunden bereits ab einem
Anlagebetrag von 10.000 Euro
Zugang zu professionellen An-
lagestrategien, welche bisher
nur sehr vermogenden Per-
sonen vorbehalten waren.

»Bei Savity erhélt jeder Anle-
ger ein Full-Service-Paket. Das
reicht von der Produktaus-
wahl iiber die Zusammenset-
zung des Portfolios und des-
sen laufender Anpassung an
geanderte Marktverhéltnisse
bis zum automatisierten Ri-
sikomanagement”, erldutert
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Erfolgreichen Deal gelandet V. 1.: Dietmar Bihr und Karin Kisling (Savity-Griindungsmitglieder), Gerhard Hen-

nebichler (Geschiftsfiihrer Advisory Invest) und Wolfgang Jannach (Savity-Griindungsmitglied).

Wolfgang Jannach. Und fiigt
hinzu: ,Savity ist vollkommen
transparent und hat aufgrund
der Automatisierung subs-
tanzielle Kostenvorteile im
Vergleich zu den meisten eta-
blierten Anbietern am Markt.
Bei Savity wird das investierte
Kapital nicht nur auf das jewei-
lige Risikoprofil sondern auch
auf die Werte und Bediirfnisse
jedes einzelnen Anlegers abge-
stimmt.“

Murtaler Zeitung: Herr Jan-
nach, was war die Idee fiir die
Griindung von Savity?
Wolfgang Jannach: ,Ich habe
lange nach einer zufrieden-
stellenden Vermogensverwal-
tungsloésung fiir meine Kun-
den gesucht. Die Qualitat der
am Markt vorhandenen An-
gebote hat den Erwartungen
nicht entsprochen. Besonders
gestort hat mich, dass es fir
Private kaum unabhéngige In-
vestmentlésungen gab. Kun-
denportfolios permanent zu
iiberwachen bzw. automatisch
an gednderte Rahmenbedin-
gungen anzupassen ist mit
den aktuellen administrativen
Hiirden nicht mehr méglich.

Eine individuelle Anlagestrate-
gie, die noch dazu laufend an-
gepasst wird inklusive Risiko-
management ist in der Praxis
fur kleinere Portfolios nicht
mehr umsetzbar. Ein weiterer
Punkt sind in den meisten Fal-
len zu hohe und oftmals auch
versteckte Kosten.”
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Zur Person

Wolfgang Jannach ist Ge-

schaftsfithrer der Pens Invest-
ment GmbH mit Firmensitz
in Zeltweg, Bundesstrafie 66
(AiZ. Zeltweg). Er war auch
an der Wiener Online-Vermo-
gensberatung beteiligt und hat
kiirzlich seine Anteile verkauft.
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Erfolgreicher Murtaler Unternehmer: Pens Investment-Geschéftsfiihrer

Mag. Wolfgang Jannach.



